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Hallo liebe Vertriebspartner,
Herzlich Willkommen bei Vegas Cosmetics!

Der Direktvertrieb, das - Network Marketing - hat sich in den letzten J
rasant verandert. Neue Unternehmen, neue Produkte und neue Modglichkeit
wie das Internet haben Einzug gehalten. Der Direktvertrieb bietet tagtéac
vielen tausend Menschen eine neue berufliche Perspektive, sei es i
Nebenberuf oder im Hauptberuf. :

Preisen
Wir von Vegas Cosmetics sind seit 2003 in dieg
heute basiert unsere Erfolgsstory auf Kklaren
werden: faire Partnerschaft, betsve Quaistt NN
hervorragende Verdienstmdglichkeiten.

VEGAS COSMETICS - DEUTSC
Diese nachhaltige und anstandige Unternehmenspolitik méchten wir Ihnen
dieser Informationsbroschire etwas naher bringen. Ob moderne, trendig
Dufte, exklusive Pflegeserien, edle Deko-Kosmetik oder exklusiver Schmuc
wir garantieren naturliche Wirkdukftfee, uneintgbtes Pro

Einkommen.

Interesse? Gut, dann lesen Sie aufmerksam die nadchsten Seiten. Es lohn
versprochen! VEGAS COSMETICS - PORTUC
lhr
Carlos Fernandes
Geschaftsleitun
g EaAS
< O s /M E T 1 C S



s Qualitatszertifikat Hohe Qualitdt zu ginstigen Preisen

In der Vergangenheit waren Kosmetikprodukte die im qualitativ exklt
stets an lhrem hohen Preis zu erkennen. Heutzutage weill der Verbra
zudd%rrﬁh teure Markenlizenzen, Werbung und diverse Zwischenhand-ler,
gipgm gepuschten Image zustande kommen. An folgender Grafik s
gr{glsgestaltung vor, wie Sie bei vielen Konsumgitern vorkommen kan

seres Geschaftsmodells darlegen und vor allem aufzeigen, welche Fa
&5 8 die Qualitat nur im Geringsten eingeschrankt wird.

All unsere Produkte sind dermatologisch getestet,
haben wir einen GrolRRteil unserer Produktpalette von
renommierten Institut far dermatologische und klinis
Tests Dermatest prifen lassen. Dermatest hat a
gepriften Vegas Cosmetics Produkte mit der Note
gut zertifiziert. In Zukunft finden Sie zu den gepriften
Produkten in unserem Katalog und direkt auf dem
Produkt , das Siegel Dermatest Sehr gut , um lhnen auch
hier die hochwertige Qualitdt wunserer Produkte zu
versichern. Hiermit bestdtigen wir Ilhnen nochmals, dass
Sie sich mit Vegas Cosmetics fidar einen hohen
Qualitatsstandard entschieden haben.

Einzelhandel:

Einzelhandel

Grosshandel

€ AS
< O s /M EBE T I C S
Werbung Direktvertrieb
Vertrieb | Berate
Lizenzen | Marke Vegas Cosmetics
Verpackung | Design Verpackung / D
Hersteller Hersteller




s Businessplan mmmmm Businessplan

Generelle Qualifikation fir Bonusanspruch:

Representative Class min. 50~ UP Eigenmmsatz oder
entsprechenden Monat gesponserten e

Qualifikation Tiefenbonus:
Sie selbst sind OL mit 10.
Restgruppenumsatz und haben

Tiefenbonus

Ab UP: P . K d
100 39 remrumkunden Ols, die sich jeweils mindesten:
- % . . . . . UP Restgru enumsatz ualifizie
250 - 60/2 1 Direkten Organisationsleit®r Tiefenbon Auf diesg iﬁgi.rekten .OquahIen.
3 Direkten Organisationslept&r Tiefenbon nNa&chsten gleichwertigen Quali
500~ 9% . . . . ) den Tiefenbonus. Differenz-Tie
5 Direkten Organisationsled®&r Tiefenbon wird ebenfalls bezahlt.
750~ 11%
1.000= 14% Ab 5 direkte OL keine Restqu
) notig.
2.000~ 17%
4. 000= 0 Qualifikation Teamleiter (TL)
Dl Autobonus (200-/mtl. netto)
6.000- 21%
8.000~- 23%
Qualifikation Organisationsleiter (OL)
Autobonus (450-/mtl. netto Senator Class Jahresbonus: Qualifikation Jaresbonus:
10.000- 25% ( ) | min. 4.000 UP Restgruppenumsa
Ab Jahresumsatz (UP): mtl. ohne TL und OL
10.000~ 26%
+ 10 direkte Linien, qualifiziert auf Stufe 6% 500.000~ 1%ahresbonus
1.000.000~ 1,5%ahresbonus
2.000.000~= 2%Jahresbonus
3.000.000~ 2,5%ahresbonus
5.000.000~ 3%Jahresbonus
i Qualifikation Sonderbonus
Business Class | So min. 4.000 UP Restgruppenumsatz > Anteilig
Ab: min. 10.000 UP Restgruppenumsatz > Vollstandig
Ab 5 direkte OL keine Restqualifikation nétig
Qualifikationszeitraum ist monatlich vom/ 1. bis zum 30./31. eines
i ; i i 0o Monats. Alle Umsatze auch Auslands-Umsatze werden
L D?rekten Organ!sat!op@%a?Sednderbon zusammengezogen und dienen der Qualifikation der Bonusstufe, sowie
3 Direkten Organisationghgit®snderbo auch sonstige Zusatzleistungen, wie z. Bsp. Autobonus usw. .
F 3 g g 5 admtliche Umséatze die von lhrer Organisation gemacht werden, sind
5 Direkten Organisatiolpsheisenderbor Autobonus (1000~ /mtl. nettoﬁber taglich verfilgbare Umsatzlisten jederzeit einsehbar. Vor dem
jeweiligen Partner steht dann aus welchem Land er ist und Premium-
Kunden sind ebenfalls ersichtlich.
5 6
TL: Teamleiter | OL: Organisationsleiter

UP: Umsatzpunkte | UV: Umstazvolumen



BN Autokonzept B Autokonzept

Teamleiter - 4.00 Qualifikation: Bsp.: Mercedes Benz C
(Autobonus bis 200-/mtl. Nett Ohne TL und OL (Autobonus bis 1.000-/ mtl. Netto Porsche 911 /

Bsp.: Mercedes Benz A Klasse
BMW 1ler

xsaas

veaas

Organisationsleiter - Qualifikation:
(Autobonus bis 450- / mtl. Netto) Ohne TL und OL
Bsp.: Mercedes Benz E Classe
BMW X5
METR2 VEGAS
7 8

TL: Teamleiter | OL: Organisationsleiter | Fahrzeuge frei wéahlbar UP: Umsatzpunkte | UV: Umstazvolumen



s Beispiel

m Berater

Pkl
100~

Pk2
150~

Sif 1.000-
14% Stufe:

500-

Differenz
8%
Berater 1
6 %
250~

UP-Gesamt

14%

Verdienstbeispiel:

Handelsspanne:
Eigenbonus:

40% auf 500~
14% auf 500= 70,00~
Bonus auf P. Kundd4®42auf 250~
Gruppenbonus Berat@¥% lauf 250-

200,00~

35,00~
20,00~

*VerdieB26:,00-

UP: Umsatzpunkte | UV: Umsatzvolumen | PK: Premiumkunde

mmms Beispiel

= Teamleiter

Pkl :
100~ 159';) 5.200- UP-Gesamt
Pk2 500~ oStufe: 19%
100~
Differenz ‘ Differenz
10%

5% |5% |8% | 8%

Berater 1 Berater 2 Berater 3 Berater 4
14% 14% 11% 11%
1000 - 1000~ 750 - 7504

Verdienstbeispiel

Handelsspanne:: 40% auf 500200,00-
Eigenbonus: 19% auf 500-95,00-
Bonus auf P. Kundel 9l 23uf 200-38,00-

Gruppenbonus:

Berater 1+2 5% affo000- 100,00~
Berater 3+4 8% aul.500-~ 120,00~
Berater 5+6 10% aufooo- 100,00-

+ TL-Autobonus 200,00~

*Verdieghs38:,00 -

+ Qualifikation Teamleiter (TL)

*vor Steuern und Kosten | UV nich

Berater 5
9%
500~

t bertcksichtigt

40%

Berater

9 %

500~



s Beispiel
= Organisationsleiter

UP-Gesamt
Stufe:

Differenz

Pkl
100~
Pk2 Sie 10.850-
150 25 %
100~
Pk3
250~
Differenz
11% | 8% | 6%

Berater 1 Berater 2 Berater 3 Berater
14% 17% 19% 9%
1000~ 2500 - 4000- 500~

500 500 500 500 1000 1000

| | | |
500 500 500 500
| | | |
250 250 500 500

Verdienstbeispiel

Handelsspanne: 40% auf 100-40,00-
Eigenbonus: 25% auf 100-25,00-
Bonus auf P. Kunde 25%: auf 500-125,00-

Gruppenbonus:

Berater 1+7 11% auf
Berater 2 8% auf
Berater 3 6% auf
Berater 4+5 16% auf
Berater 6 14% auf
+ OL- Autobonus

*Verdien$t565,00-

+ Qualifikation Organisationsleiter

11 UP: Umsatzpunkte | UV: Umsatzvolumen | PK:

2.0Q@6,00-
2.50060,00-
4.00P40,00~
1.00690,00-
105060 -
450,00~

14%

Berater

0

Premiumkunde

6

*1%

Berater
14%
1000~

500

500

7

mmms Beispiel
= Sonderbonus

Pk
100~

P k2

150=
Pk3

250=

Sonderbonus | Tiefenbonus

Tiefenbonus

Differenz

Sie 55.000- UP-Gesamt
25% Stufe: 25%

11% ‘ 11%+1%
Beratelr BerateX Berated
25% 25% 25%
direkter OL direkter OL direkte
10.000~ 10.000- Rest 10.000
Berated
25%

indirekter OL
15.00

-

11% ‘8% 8 %
Berated Berater
17% 17%
2000~ 3000~

Verdienstbeispiel

Bonus auf P. Kund®5% 3:auf

Gruppenbonus:

Berater 4-7 8 %

Sonderbonus

Berater 1-3 11%
Tiefenbonus:

Berater 8 1%
+ OL - Autobonus

auf
auf 3030800G,00-

auf

*Verdienst:

125 000~

9 /$#0 00 -

15.666-00-
450,00~

8 % 8 %
Berateyx Beratefr
17% 17%
2000~ 2500~

4785,00-

+ Jahresbonus: 1% auf 660.000- = 6.600,00-

12

*vor Steuern und Kosten | UV nicht berucksichtigt



s Die 1.000, Euro OL-Garantie! Die Erfolgsformel!

13

Zum Schluss das Beste!

Nachdem Sie die 24% Bonusstufe erreicht haben, wird lhr Ziel in der Regel sein, neue 24% Bonusqualifikanten zu fdérdern.

Denn schlieBlich ist eine stabile Tiefe &ein sicheres Fundament fir lhr Geschaft. Stellen Sie sich vor: Ihr direkter 24% OL

macht nur seine4.000, - Restumsatz und hat wiederum einen 24% OL unter sich, dann wirden Sie nur auf 4.000, = Ilhren

OL-Bonus erhalten, obwohl Sie auch an dessen Tiefenaufbau mitgewirkt haben. Sie wiurden weniger Geld bekommen als

evtl. im Vormonat, als dieser mit seinem neuen OL evtl. noch als 10.000, - Linie bei lhnen lief.

Deshalb unsere OL-Garantie, die Ilhnen immer gewahrleistet, dass Sie nach Leistung fair belohnt werden!

Das bedeutet, auch wenn jemand sich dazwischen nicht so bemuht, Sie trotzdem eine Motivation haben im Tiefenaufbau

Ilhrer Organisation tatig zu werden. Dies wird letztendlich auch durch den Tiefenbonus ARbaimalfolgeirdrn Bedsfprebsrgeigen wir auf, was entstehen kann wenn n

unser Auffill-Konzept der OL-Garantie (siehe Beispiel rechts). mtl. Umsatz von 100,- - fur VEGAS COSMETICS gewinnt und diese
weiterfuhren. Wie Sie jetzt feststellen werden, ist es im Prinzip a
Menschen zu kennen, sondern nur die RICHTIGEN zu erkennen!

Sie SIBEaben einen Gesamtgruppenumsatz
24% von 34.000, - und einen
10.000, -~

ReSdstgruppenumsatz von 10.000, -

Gesamt: 780 G-Partr

Berater 1 Beratehalt 24.000, - Gesamtgruppenumsatz]_ 5 GP
24% und.000, - Restgruppenumsatz X 5
4.000, - Rest )
6.000, - Auffullung, somit ) 25 GP 100,- -~ Eigenumsatz
haBeraterl0L000, = X 5 7 8 . O O O -1
Berater 2
24% Beratera 20.000, -
20.000, -~ Gruppenumsatz 125 GP
Gruppenumsatz 3 X 12% Sonderbonus
lhr Verdien
Sie verdienen an dieser Organisation:
6.000, - werden (virtuell) vom Berater 2 rausgezogen und bei Berater 1 im Restbereich4ir.zu ad@QtS SoGrﬁ?alten Sie 10% ‘
Sonderbonus auf den Restgruppenumsatz von 10.000, - des Beraters 1 = 1.000, -. "
Auf lhren eigenen Rest (10.000, =) erhalten Sie 24% abzuglich der evtl. bericksichtigten Differenzprovision. zzgl. Autoborn ..
Berateerbhdlt 10% Sonderbonus auf 14.000, - Gruppenumsatz von Berater 2 = 1.400, -.
Auf seinen eigenen Rest (4.000, =-) erhé&lt er 24% abziglich der evtl. Berlcksichtigten Differenzprovisionen.
BeratererB@alt seinen Differenzbonus auf 20.000, - Gruppenumsatz. Wobei auch hier Differenzprovisionen zu

bertucksichtigen sind.

14

vor Steuern und Kosten / UV nicht bertcksichtigt vor Steuern und Kosten / UV nicht berticksichtigt



s Geschaftspartner Partner Webseite

= |[hre Vorteile: Ihr professioneller Auftritt!

Na! Uberzeugt? Kdénnen Sie sich jetzt schon vorstellen mit solch einem Konzept A é&iéalfgennAkaatitdpyathwer Technologien und Unternehmensstrate

gewinnbringendere Zukunft zu starten? Wir konnen Sie dabei hervorragend unter$tiAS@RZ Wargmigen! Auch hier geht Vegas Cosmetics neue Wege. W
Weil Geschaftspartner sofort die MogiveTkeimieineeleaxksensationellen |

""" ausgestatteten persdnlichen Webseite.
Wir keine hohen Umsatze verlangen

[

m Sie keine teure Lagerhaltung bendtigen Jeder eingeschriebene Geschaftspartner kann eine Sub-Seite unserer
= Alles schnell bei lhnen ist, 1-2 Tage Lieferzeit seinen Kontaktdaten auf sich personalisiert bekommen. So werden
= Sie 2 Wochen Rickgaberecht haben weitergeleitet und kdénnen von Ilhnen optinzdlsteatiintsioheardenKuba
= Sie kein Risiko haben und Sie jederzeit aufhdren kénnen Bestellfunktion und internes Berater- Kommunikations-Mail-System sir
= 40%Gewinnspanne im Kosme3DsorSmemucksortiment Portal Ihnen zukinftig bieten wird.

Beantragen kdnnen Sie lhren persénlichen Vegas-Cosmetics Auftritt
Zugangs-PIN Sie mit unserem Schreiben zugesandt bekommen, in de
vermerkt ist.

= |hr Einstieg:

Sie muiussen nur unseren Berater-Antrag ausfillen, diesen uns zusenden (mit Bestellung
vorab gerne auch per Fax oder E-Mail). Ab diesem Moment haben Sie sofort auf unser
komplettes KosmetdR%o rGiemeimin sxprachmeuf unser SchB@¥%ksortiment

Bestellungen kdnnen bei Antragsstellung dann sofort getatigt werden, telefonisch, per Fax
oder E-Mail. Ndheres hierzu entnehmen Sie bitte den aktuellen Einkaufs-Preislisten

15 16



s Premium Kunden Konzept

Lassen Sie doch Vegas Cosmetics direkt Ilhre Endkunden beliefern mit unserem extrem | sowie
innovativen und komfortablem Premium Kunden Konzept.

= Wie s funktioniert:

Ganz einfach: Schreiben Sie Ilhre Endkunden als Premium Kunden ein. Wir liefern die bei | I[lten Vegas
Cosmetics Produkte portofrei zu lhrem Premium Kunden. Das bedeutet auch, Endkunden die rer Nadhe
wohnen, werden optimal mit unseren Produkten versorgt. Der Vorteil - Ihr Endkunde kann i uns
bestellen. Sie wissen ja:

Erst Kunde - spéater evtl. potentieller Geschéaftspartner.

= Vorteile des Premium Kunden: Wie wird bestellt:

Man gkbainerlei Verpfliehhnyndenn dieser Service entspricht dem Status eines Versandhandels-
Kunden mit Bestell-Rabatt Funktion!!!
m Einmalige Registrierungskosten 3,50 - (Kleines Set mit Bestellschein und beiden Produkt- Katam(g@trhgigw bis Freitags von 11.00 bis 19.00 Uhr

attraktiver Umhéangetasche). Telefon
® Sofort nach erfolgter Registrierung erhfilt adlkr PBemiehhurkgawd ei®% Rabatt 24 Stunden

komplette Vegas-Cosmetics-Sortiment. . _ ;
= portofreie Lieferung / Mindesthestellwert zu Katalogpreisen 50,- -. E-mail AN bestellungen@vegas-cosmetics.de
-

Jederzeit erweiterter Einstieg als Berater bei Vegas Cosmetics méglich.

® Super Pramien-Konzept fur Empfehlungen von neuen Premium Kunden. 24 Stunden

An: (06078) 96 81 11

Fax
: ; . Internet 24 Stunden
- I.hre .Vortelle als Vegas Cosmetics Berater: ww Im internen Online-Bereich fiir Berater auf www.ve
m Direktbelieferung Ihrer Kunden durch uns. Inter]

m Einfache Methode, Skeptikern Vegas Cosmetics naher zu bringen um sie spater evtl. far eine Beratgischadfi&t Ihnen verschiedene Zahlungsformen

begeistern. . . .
. . . . D | h k I
m Da Premium Kunden keinen Anspruch auf Bonus haben, erhalten Sie alle UP/UV als &lam@kdurgaeé ZIiifc?rnr;ri]eerer?\egiciledi?étktte baelijsur:JSnserer aktuelle

gutgeschrieben.
- . : ) :
Alle Premium Kunden stehen auf Ihrer Umsatzliste und kdnnen so optimal von lhnen betreut mn. Wir liefern Ihre Bestellung per Post innerhalb 48 :

m Wie Sie Premium Kunden einschreiben:

Ganz einfach: Bestellen Sie unser Premium Starter Kit fiar 3,50 - mit Art.-Nr.: 958. Fullen Sie den darin
enthaltenen Kunden-Antrag zur Registrierung einer Premium Kunden Nr. aus und reichen Sie diesen Antrag bei
uns mit der Erstbestellung ein. Danach erhalt Ihr Premium Kunde innerhalb von 48 Std. seine Bestellung und kann
jederzeit bei lhnen oder aber direkt bei uns mit 20% Rabatt auf die Katalogpreise bestellen
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